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ВПЕРЕД В БУДУЩЕЕ - ВМЕСТЕ!!!
Вместе мы сила!!!
С уважением,
[bookmark: _GoBack]Дудышев В.Д.
Научный руководитель КБ Нитрон, академик РЭА, РАМТН
Реферат

Видеофильм ВИРТУАЛЬНОЕ ДИЛЕРСТВО ПО АВТОНОВИНКАМ КБ НИТРОН  
  В настоящей статье рассказано о новом товаре широкого спроса - полезного для всех автомобилистов, про наш Интернет- магазин по продаже этой продукции через Интернет и про эффективную систему виртуального дилерства, позволяющую многим энтузиастам, имеющим опыт работы в Интернете, способности к торговле и желание сделать свой бизнес.
Предлагаемые Конструкторским Бюро «Нитрон» экономайзеры-оптимизаторы для ДВС имеют широкую область применения, и огромный рынок сбыта – это очень перспективные приборы, необходимые миллионам автомобилистов по всему Миру. Доказана на практике эффективность автоновинок – увеличение мощности до 30% и снижение расхода топлива до 50%. 
  Созданная система виртуального дилерства на основе сетевого интернет-маркетинга -  обеспечивает все необходимые условия для получения прибыли без больших вложений! 
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1. Введение.
Топливо - важнейший товар в наше время, стоимость на который постоянно растет, опережая потенциальный спрос. Автотранспорт является одним из основных потребителей топлива, что делает их напрямую зависимыми от цен на топливо, его качества и порой, даже наличия на АЗС.
Конструкторское бюро КБ  НИТРОН  под научным руководством академика Дудышева разработало и освоило в серийном производстве целую гамму эффективных экономайзеров пригодных в применении на любом авто мира, и позволяющих экономить до 50% топлива благодаря существенному повышению полноты сгорания топлива. Подробнее  о этих экономайзерах и о том как они работают, и как быстро они окупаются - вы сможете прочесть в наших статьях [1,2].
[image: ]
Как говорится: «Какой русский не любит быстрой езды?» - это очень популярная тема для всех автомобилистов, так как в большинстве случаев прирост динамики осуществляется либо за счет повышения подачи топлива (и поступающего воздуха), либо за счет снятия катализатора (повышается токсичность выхлопов); в среднем  составляет он 10-15%.  До сих пор не написана такая универсальная программа, которая может сделать Ваше авто динамичнее, и в тоже время не дать расходу подняться вверх. 
В этой статье описана построенная система виртуального дилерства КБ «Нитрон»,  позволяющая приобщить к этому перспективному бизнесу всех желающих получать прибыль без вложений в сам товар  - экономайзеры-оптимизаторы  для любых авто. 
 Разработана система мотивации виртуальных дилеров с выходом на 4 уровня квалификации, которая позволяют выйти на заработок 1 млн. руб. в месяц!

2. Актуальность товаров от КБ «Нитрон». [image: C:\Users\DNS\Desktop\БИЗНЕС\auto.jpg]
Любая серийная продукция, реально и  эффективно экономящая топливо (повышающая мощность в это же время!), всегда будет востребована на Мировом рынке. Именно такую продукцию   разрабатывает и серийно выпускает КБ «Нитрон».   Наше КБ постоянно расширяет ассортимент и объем продукции     уникальных эффективных экономайзеров нового поколения. 
 Экономайзеры топлива – актуальны, имеют широчайшую сферу применения  практически на всем  топливном транспорте  - от авто до авиации, в теплоэнергетике, в нефтепереработке и т.д.   
Спрос на предлагаемую продукцию устойчивый и постоянный (не сезонный), он будет только расти (доказательство тому – рост продаж единиц транспорта и  цен на топливо), помимо этого, всегда есть спрос на тюнинг, делающий Ваше авто динамичнее (не за счет повышения расхода топлива, как это привыкли делать). 
Предлагаемые серийные экономайзеры КБ «Нитрон» и наши тюниговые свечи зажигания   способны одновременно сделать тепловой мотор авто  и экономичнее  и мощнее, и экологичнее.  А это значит, что  товар широкого спроса и сфера продаж этого товара  - это огромная многомиллионная армия  автомобилистов не только России и СНГ, а  вообще всего Мира, мечтающих об идеальном экономичном и одновременно сильном двигателе для своего автомобиля.


Видео: Академик Дудышев об автоновинках КБ «Нитрон» часть 1.
http://youtu.be/Trkna1BLZH4
Видео: Академик Дудышев об автоновинках КБ «Нитрон» часть 2.
http://youtu.be/S04JbG-Y0jI
ФОТО ПОЛНЫХ НАБОРОВ ЭКОНОМАЙЗЕРОВ КБ НИТРОН ДЛЯ ЛЮБЫХ АВТО [image: ]
Инжекторный набор автоновинок
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Набор для карбюраторных автомобилей
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Дизельный набор автоновинок
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[image: c:\Users\DNS\Pictures\new-plakat-kbnitron-b.jpg]
	Рекламный плакат автоновинок
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Этикетки автоновинок






Расчет экономии для легкового автомобиля с инжекторным двигателем
	Исходные данные:

	Расчетная экономия,  
	50%

	расход топлива, л/100км
	11

	цена топлива за руб./литр
	27,5

	стоимость комплекта, руб.
	18 000р.



	Пробег авто в сутки, КМ
	300
	450
	500
	550
	600
	700

	Средства на топливо  РУБ.
	908р.
	1 361р.
	1 513р.
	1 664р.
	1 815р.
	2 118р.

	Экономия  в сутки РУБ.
	454р.
	681р.
	756р.
	832р.
	908р.
	1 059р.

	Окупаемость,
ДНЕЙ
	40
	26
	24
	22
	20
	17

	Окупаемость, КМ
	12000

	После окупаемости в году осталось (330 раб. Раб. Дней в году), ДНЕЙ
	290
	304
	306
	308
	310
	313

	Экономия за оставшиеся дни в году, РУБ
	131 738р.
	206 606р.
	231 563р.
	256 519р.
	281 475р.
	331 388р.

	Экономия за след. Год, 330 дн. РУБ.
	149 738р.
	224 606р.
	249 563р.
	274 519р.
	299 475р.
	349 388р.

	Экономия за 2 года с учетом окупаемости, РУБ.
	281 475р.
	431 213р.
	481 125р.
	531 038р.
	580 950р.
	680 775р.



Расчеты и практика использования этого набора автоновинок на различных инжекторных ДВС показывают, что этот набор экономайзеров окупится уже через 12 000 км пробега, потом принося только экономию денежных средств многие годы. При среднедневном пробеге 450 км -  экономия в год с учетом окупаемости составит более 200 тыс. руб.!
Известно, что движение автомобиля возникает за счет  возвратно-поступательного движения поршней в автомоторе, которое обусловлено давлением горящей топливовоздушной смеси (ТВС) на эти поршни. Чем выше будет это давление, тем больше мощность и крутящий момент на ведущих колесах авто. 
Данные экономайзеры идеальным образом подготавливают ТВС, за счет чего она сгорает в полном объеме, выделяя максимальную мощность, которую возможно выделить при сгорании данного вида топлива. В результате с «низов» автомобиль ускоряется без задумок, отклик на небольшое нажатие педали газа мгновенный, результат на порядок превышает то, что можно получить от чип-тюнинга (изменение настройки ЭБУ). 
Полнота сгорания топливовоздушной смеси в камерах сгорания мотора, а значит, и его топливная экономичность, существенно зависят от степени ее однородности (гомогенности), а так же от качества и мощности электрической искры, ее электроискрового поджига. Получение предельно гомогенной топливовоздушной смеси достигается за счет обработки топлива (активаторы топлива), обработки воздуха (озонатор-ионизатор) их идеального смешивания (вихревые смесительные форсунки) и воспламенения (свечи-пушки).  Подробнее см. здесь http://shop-dudishev.ru/index.php?option=com_content&view=article&id=108&Itemid=155


3. Актуальность виртуального бизнеса от КБ «Нитрон».
У многих из Вас есть желание заработать на продаже таких актуальных товаров, но нет оборотных денег на это (закупка товара и т.д.) – тогда у вас появляется возможность вступить в ряды наших Виртуальных Дилеров! Система Виртуального дилерства КБ  НИТРОН уже создана, и успешно функционирует.
СИСТЕМА ВИРТУАЛЬНОГО ДИЛЕРСТВА КБ НИТРОН - это огромный новый перспективный  бизнес Мирового уровня.   Приобретая личный сайт - интернет-магазин, вы получаете возможность получения прибыли – 10-20% от суммы сделок, заключенных через Ваш сайт. 
Наверняка найдутся люди, которые тоже захотят заниматься таким рентабельным, прибыльным и простым бизнесом - рекламировать сайт с актуальным товаром. Они также смогут сделать свой сайт - интернет-магазин, проценты от продаж с которого будет получать не только не только новый виртуальный дилер, но и Вы! 
Преимущества для виртуальных дилеров, входящих в  виртуальную сеть КБ «Нитрон»:
· не надо тратить большие суммы денег на покупку реального товара;
· не надо продавать живой товар;
· пересылка и отправка товара происходит автоматически – без участия виртуального дилера; 
· виртуальный дилер контролирует оформление заказа и его оплату;
· гибкая система начисления и пересылки заработанной дилерами прибыли; 
· не надо платить налоги.

Задачи виртуального дилера:
· приобрести свой интернет-магазин;
· раскручивать товар, необходимый миллионам автомобилистов;
· завлекать потребителей любыми способами на свой сайт для совершения покупок;
· пояснить его принцип работы и его достоинства тем людям, которые хотят его купить и поставить на свои авто;
· строить свою 1-ю линию, учить этих людей делать рекламу – продвигать товар, грамотно отвечать на вопросы, и знать все нюансы товара.
Как известно, интернет - двигатель торговли, и с каждым днем торговля товарами через интернет становится все актуальнее, а  в особенности через виртуальные маркетинговые сети, работающие совместно с интернет магазинами – с целью увеличения объема  продаж.
Достоинства такой сети:
· охват огромной аудитории; 
· возможность выбора целевой аудитории;
· простота рекламы;
· электронные платежи за товар.
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4. Система виртуального дилерства КБ «Нитрон»
Сейчас мы расскажем Вам о структуре и правилах работы интернет-магазина КБ «Нитрон», включая оформление и оплату заказа. Ниже мы расскажем о том, что дилерам будут предоставлены аналогичные зеркальные, которые они и будут раскручивать в интернете.
Структура интернет-магазина – содержит несколько блоков:
· Наборы автоновинок - экономайзеров для  всех типов моторов;
· В отдельности все виды приборов (их 4 - активаторы топлива, озонаторы воздуха, тюнингованые  свечи-пушки, 	Вихревые устройства  приготовления топливной  смеси);
· Устройство подачи воды в мотор;
· Техническая документация;
· Новая энергетика;
· Прочие товары КБ Нитрон;
· Бизнес-планы;
· ТЭО;
· Вихревое устройство очистки воды.
Далее они показаны на ФОТО.











  




Пошаговая инструкция по оформлению заказа через интернет-магазин
[image: C:\Users\DNS\Desktop\страница.jpg] 
Образец индивидуального интернет-магазина
Для совершения покупки Вам следует выбрать соответствующий  раздел – в большинстве случаев это будет «Наборы автоновинок - экономайзеров для  всех типов моторов» - на него и нажимаем. Выбираем тип двигателя  (например, инжекторный) и количество наборов – в стандарте – 1шт. Обращаем Ваше внимание на то, что с ростом числа заказа его стоимость снижается.  

1. Выберите интересующую Вас категорию, например «наборы автоновинок». [image: C:\Users\DNS\Desktop\купить.jpg]
Нажмите КУПИТЬ
2. Нажмите ОФОРМИТЬ ЗАКАЗ
[image: C:\Users\DNS\Desktop\оформить.jpg]


3. Пройдите регистрацию. Данные указывайте верно, чтобы товар пришел по адресу и были контакты для связи. Поставьте ГАЛОЧКУ.
[image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-1.jpg]
4. На указанный почтовый ящик придет письмо:
[image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-01.jpg]
Используйте указанные в этом письме имя пользователя и пароль для входа в интернет-магазин.

5. Проверьте правильность заказа. Нажмите СЛЕДУЮЩИЙ.

[image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-2.jpg]




6. Нажмите СЛЕДУЮЩИЙ.
[image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-3.jpg]










7. Проверьте введенные данные. 
В комментариях обязательно укажите:
-количество цилиндров в Вашем моторе (4, 6, 8, 10, 12)
-диаметр воздушного патрубка (замерять сразу после воздушного фильтра)
-размер длины свечи (16 либо 21 мм).
Подтвердите заказ.
[image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-4.jpg]




8. Заказ оформлен.
Теперь Вы должны оплатить заказанный товар. 
Суммарные расходы: 
 Прибавьте к этой сумме заказанного товара стоимость почтовых расходов:
200р. для России и 300р для СНГ. Умножьте стоимость почтовых расходов на количество автоновинок.
Перешлите эту сумму  любым способом:
· Денежным почтовым переводом с указанием перечня заказа на почтовый домашний адрес Дудышева В.Д.:
 443013, Россия, г. Самара, ул Осипенко, д.144 кв. 172
· Яндекс -кошелек  Дудышева В.Д. номер  41001401563986
· Картой VISA Промсвязьбанка рублевый счет: 4762 0859 9375 8557
долларовый счет: 4762 0859 9889 5529
· Картой VISA-сlassiс Сбербанка РФ номер карты 4276 5400 1062 7739
рублевый счет: 4081 7810 2544 0929 3109
· Картой VISA-сlassiс Сбербанка РФ номер карты 4276 5400 1156 1507
долларовый счет: 4081 7840 4544 0929 0037
Уведомите нас о заказе и перечислении вами денег копией квитанции о платеже  электронным письмом, в котором напишите адрес  и ФИО получателя заказа по электронным адресам академика ДУДЫШЕВА  В.Д. ecolog@samaramail.ru   или   dudishev1@yandex.ru
В день получения информации о вашем платеже  мы вам отправим заказ почтой России и сообщим на Ваш почтовый адрес  номер квитанции об отправке вашего заказа – номер отслеживания почтового отправления.
Либо воспользуйтесь системой ONPAY. Пример оплаты за товар с помощью этой системы приведен ниже.

 [image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-5.jpg]
Нажмите ОПЛАТИТЬ
Тем временем на указанную почту придет подтверждающее письмо:
[image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-012.jpg]




9. Для улучшения качества обслуживания в нашем интернет-магазине была установлена платёжная система ON PAY. Пользоваться ей очень просто.
 Выберете удобный Вам способ оплаты:
[image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-7-оплата.jpg][image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-9-оплата.jpg][image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-6-оплата.jpg][image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-10-оплата.jpg][image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-8-оплата.jpg]
Выбранный способ будет обведен в квадрат. Нажмите ПРОДОЛЖИТЬ.
Рассмотрим 2 самых популярных случая – банковский перевод и перечисление по карте VISA (рубли). 

10. Банковский перевод. 
Заполните Данные. Нажмите ДАЛЕЕ.
[image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-11-оплата.jpg]
Проверьте Данные. У Вас есть 2 дня для совершения оплаты.  Нажмите ПЛАТЕЖКА.
[image: C:\Users\DNS\Desktop\заказ-12-оплата.jpg]
Появится квитанция. Нажмите РАСПЕЧАТАТЬ. На распечатанной платежке заполните поля: Подпись, Дата. 
С этой квитанцией отправляйтесь с отделение банка (например СБЕРБАНК), произведете оплату.  
[image: C:\Users\DNS\Desktop\квитанция.jpg]











11. Оплата по  карте VISA (рубли).
[image: C:\Users\DNS\Desktop\visa1.jpg]
Нажмите ПРОДОЛЖИТЬ.









Заполните:
НОМЕР КАРТЫ, ИМЯ НА КАРТЕ, CVC/CVV, Ваш почтовый ящик.
Нажмите ОПЛАТИТЬ.
[image: C:\Users\DNS\Desktop\visa.jpg]
12. Зайдите в интернет-магазин. 
Войдите в систему. Введите Ваши ИМЯ ПОЛЬЗОВАТЕЛЯ и ПАРОЛЬ. 
Вы  их вводили при регистрации. Они же есть в письме от интернет-магазина у Вас на почте. Нажмите – ВОЙТИ В СИСТЕМУ. 
[image: C:\Users\DNS\Desktop\Безымянный.jpg]
Как только Вы вошли в свой кабинет, нажмите ПОДТВЕРЖДЕНИЕ ОПЛАТЫ.
[image: C:\Users\DNS\Desktop\1.jpg]


13. Выберите каким способом был произведен платеж:
Нажмите кнопку ОТПРАВИТЬ. 
[image: C:\Users\DNS\Desktop\способ.jpg]
14. Дальше Вам на почту сообщат номер отслеживания посылки. 




Наша виртуальная  система продаж:
· Полностью отслеживает всех клиентов, которые пришли в ваши интернет-магазина и совершили покупки;
· Начисляет Вам проценты с этих продаж;
· Вам будут перечислены эти деньги  в электронном виде на ваши лицевые счета удобным для вас способом  (Яндекс-кошелек, перечисление на карту VISA-сlassiс,  денежным почтовым переводом   на почтовый домашний адрес и др. – об этом договариваются дилеры при начале сотрудничества);
·  Товар, заказанный через ваши интернет-магазины, будет направлен производителем покупателям после оплаты ими заказов сделанных через ваши зеркальные интернет магазины.
   Вышестоящий дилер №1 учит Вас, новых виртуальных дилеров:
· продвигать рекламу Вашего сайта в разных нишах интернета;
· смотреть статистику посещения их зеркальных сайтов;
· количество заполненных потенциальными покупателями форм-заказов на разные экономайзеры и наборы
 Оформленные заказы и отчеты по покупкам через Ваш зеркальный сайт будут приходить на Ваш почтовый ящик.  Следовательно, Вам надо будет самим просчитывать прибыль от продаж и сообщать эту сумму  хозяину Вашей ветки – дилеру №1.  
У каждой зеркальной копии интернет магазина есть свое доменное имя. Каждый дилер будет иметь свой учет заявок и раздельный учет продаж  с каждого зеркального интернет-магазина – таким образом, будет осуществляться контроль эффективности работы по раскрутке продаж через интернет.
    Таким образом, виртуальные дилеры КБ «Нитрон» имеют реальную возможность зарабатывать деньги, раскручивая свой сайт и отвечая на вопросы потенциальных покупателей данного товара,  нужного миллионам автомобилистов по всему СНГ.
 Используя такую систему, Вы будете получать отличную прибыль, по сути, ничего не закупая и не продавая! Вам понадобятся средства на покупку виртуального интернет – магазина -  точной копии главного интернет магазина КБ «Нитрон» и на раскрутку сайта. 
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Принцип работы виртуальных дилеров №2 и 3 аналогичны дилеру №1-
1) Покупатели приходят к дилерам на сайт и совершают покупку, оплачивая товар удобным способом;
2) Через сайт отправляются форма заказа в главный интернет магазин;
3) Главный интернет магазин отправляет покупателю товар;
4) В конце месяца главный интернет магазин перечисляет проценты от продаж Виртуальному дилеру №1 удобным ему способом (Яндекс-кошелек, перечисление на карту VISA-сlassiс,  денежным почтовым переводом   на почтовый домашний адрес и др. – об этом договариваются дилеры при начале сотрудничества);
5) Виртуальный дилер №1 по договоренности со своими дилерами №2 и 3 перечисляет им проценты от продаж (в зависимости от объема продаж – по договоренности) – от 10 до 20%.
Хозяин ветки дилеров Виртуальный Дилер №1- оказывает консультационные услуги всем дилерам, подписавшимся на его ветку, является их наставником, тренером и перечисляет им заработанные % (см. п.5).
6) Будут производиться Премиальные аккордные выплаты  тем дилерам, у кого будет большой объем продаж;  
7) Минимальный объем продажи для получения процентов - 5 продаж в месяц хотя бы одной Автоновинки.
5. Варианты раскрутки интернет магазина.
Раскрутка — это не только продвижение сайта в поисковых системах по набору ключевых запросов, а скорее комплекс мер, который должен привести к увеличению популярности и узнаваемости бренда Интернет-магазина, увеличению потока целевых посетителей и как следствие, увеличению продаж. 
И этот комплекс должен включать в себя все виды привлечения потенциальных клиентов со всевозможных каналов, о которых написано ниже.
[image: C:\Users\DNS\Desktop\БИЗНЕС\Безымянный.jpg]
1. Реклама в сети.  
Баннерная реклама - предполагает привлечение потенциальных клиентов в интернет-магазин, путем размещения рекламных материалов (баннеров) Вашего интернет-магазина на различных сайтах через специальные сервисы баннерной рекламы или биржи трафика, а также в поиске, например, Яндекса. 
Тизерная реклама является по сути «копией» баннерного метода, но лишь с несколькими различиями, главными из которых, что потенциальные клиенты (трафик) на сам интернет-магазин будет приходить только с веб-сайтов, то есть поисковая выдача здесь уже не задействована.


2. Социальные сети.
Социальные сети — это отличный способ получить потребителей, увеличить продажи Вашего онлайн магазина. Реклама в социальных сетях Вашего интернет магазина уже давно считается одной из самых эффективных.
 Используйте вирусные ролики или фотографии для продвижения Вашего сайта в социальных сетях. Это может позволить увеличить посещаемость Вашего сайта при успешном вирусном продвижении в социальных сетях и других сайтах.
Создавайте группы и сообщества в социальных сетях, привлекайте туда заинтересованную аудиторию людей, рассказывайте о своих результатах – выкладывайте в сеть интересные ролики, фотографии, отвечайте на вопросы посетителей и люди к Вам потянутся! 
Используйте продвижение Вашего интернет-магазина через рекламу в популярных группах, посвященных автотематике, жизни Вашего (и не только) города и т.д.
3. Продвижение в сети. 
Контекстная реклама это один из самых эффективных инструментов продаж. Ваше объявление увидят только те посетители, которые интересуются вашим товаром или услугой, и скорее всего, готовы к покупке. Разместив свое объявление на популярных сайтах (mail.ru и т.д.). 
  Вы платите только за переходы по объявлению, то есть за реальных посетителей вашего сайта. Размер рекламного бюджета вы определяете сами. (Google Adwords, Яндекс.Директ). 
Система Sape — современный сервис, предназначенный для купли-продажи ссылок с главных и внутренних страниц сайтов, включающий в себя ряд уникальных ноу-хау.
Все, что от Вас требуется — разместить предложенный код на тех страницах сайта, на которых Вы хотите продавать ссылки, и отправить сайт на индексацию нашим роботом. Система сама обнаружит все нужные страницы, после чего Вам останется только активировать их из своего личного кабинета и назначить цены.
Яндекс.Маркет — это система выбора разнообразных товаров и места для их покупки. Яндекс.Маркет — центральная точка в русскоязычном интернете, где покупатель встречается с продавцом. 
К услугам пользователей подробные описания характеристик товаров, подбор товара по параметрам и быстрый выбор с помощью интеллектуальной системы, сравнение моделей и цен, отзывы покупателей о товарах и магазинах. Более шести тысяч магазинов поставляют в Яндекс.Маркет свежую информацию о наличии товаров и ценах на них.
4. Услуги рекламных фирм и агентств помогут охватить огромную целевую аудиторию с помощью:
· расклейки  рекламных листовок в городах;
· раздаче листовок (флаеров) «под дворник» на больших автопарковах, например в торгово-развлекательных центрах;
· реклама на радио и телевидении.
5. Также существуют бесплатные способы раскрутки Вашего интернет-магазина:
· реклама в бесплатных досках объявлений по автотематике;
· реклама в форумах по автотюнингу;
· реклама на собственных сайтах.
Продвижение сайта возможно и в печатных изданиях, посвященных автотематике (и не только), причем здесь могут быть как платные, так и бесплатные объявления.
6. Встреча с автоклубами – отличный способ рассказать о товаре, показать его в деле, и доказать собравшимся, что практически из любого инжекторного авто можно сделать «гибрид» - вдвое снизить расход и при этом повысить мощность, о чем мечтают миллионы автомобилистов. 
Демонстрируйте высокую динамику Вашего авто (например, 2 одинаковых авто – с тюнингом и без), и показывайте цифру расхода топлива – такая демонстрация приятно удивит автолюбителей, и они наверняка купят Автоновинки после отличной демонстрации! Кстати, не забудьте снять результаты на видео и выкладывайте их в сеть (на сайты автоклубов, становитесь спонсорами клубов и т.д.) чтобы все большая аудитория увидела результаты и заинтересовалась Вашим товаром.
7. Реклама на видеосервисах предоставит широкую известность Вашему сайту! Ежедневно YouTube имеет 4 миллиарда просмотров! 
Размещайте отснятые Вами зажигательные и интересные видеоролики (с результатами Вашего авто, затрагивайте популярные автотемы – спорт, высокий расход, зимний запуск, экология, горит чек-проблема с  катализатором, свечи зажигания, проблема некачественного бензина и т.д., где заправляться).  
Сделайте поисковую оптимизацию - называйте видео  так, чтобы в поиске Ваше видео было одно из первых (четкие названия), делайте теги на популярные авто темы. В конце видео говорите о Вашем интернет магазине и делайте на него ссылку – в описании и комментариях.
Помимо этого, не забывайте распространять это видео в социальных сетях – это зацепит покупателя и у него появится реальный интерес к товару, который решает 2 такие острые проблемы!
8. Сделайте текстовую рекламу на Вашем авто, на котором уже установлен комплект экономайзеров. Напишите вкратце об основных результатах – как снизился расход и как при этом повысилась мощность и динамика.
Сделайте несколько ссылок:
· на Ваш интернет-магазин;
· на страничку группы в соц. Сетях;
· на канал в YouTube;
· Ваши контактные данные.
   Также возможно сделать рекламу на общественном транспорте – ее увидят тысячи автомобилистов, что сразу делает рекламу ориентированной на целевую аудиторию Вашего интернет-магазина.
Используя вышеприведенные готовые рекламные материалы вкупе с вариантами раскрутки, Ваш интернет магазин гарантированно в кратчайшие сроки приобретет популярность! 
В каждом городе существуют специальные рекламные агентства, которые окажут Вам помощь в грамотном размещении баннеров и раскруткой сайта по определенным тегам. Примером можно считать компанию http://www.rekurs.org/. Так же на любом сайте, как правило, имеется графа «РЕКЛАМА», где подробно расписаны условия оплаты, продолжительность рекламного ролика, длительность действия баннера или стоимость перехода потенциального клиента на ваш сайт.
 Так же не стоит забывать про так называемые «холодные контакты», например на заправке, случайно заговорив с автовладельцем стоя в очереди, сказав, что я могу помочь экономить бензин и увеличить мощность. Разве что равнодушный человек холодно отнесется к вашему предложению. 
Наклейки на Вашем тюнингованном авто, на котором установлены  экономайзеры, так же являются очень действенным методом рекламы. Демонстрируйте приборы, красочно описывайте их преимущества. Зарегистрируйте свой Живой Журнал, где будете подробно описывать свои эмоции управления уникальным автомобилем (мощность + экономия топлива),  результаты экономии топлива и так далее.  
В комплексе все эти различные способы рекламы помогут раскрутить Ваш интернет-магазин, сделать его популярным,  и повысить объем продаж!
Для начала следует применить технологи, описанные в п. 8:
1) Установите экономайзеры на Ваше авто. Убедитесь в их работе на своем опыте.
2) Сделайте текстовую рекламу на Вашем авто - например, на заднем стекле.
Далее применяем п. 7 и п.2 
3) снимаем видео и выкладываем их в сеть, в т.ч. в соц. Сети.
4) создаем группу в соц. Сети и раскручиваем ее.
5) п.5. – делаем объявления;
6) пользуемся услугами промоутеров – чтобы они раскладывали под дворники листовки.
7) п.6 – встречаемся с автолюбителями;
8) продвижение сайта.
И т.д. 
6. Рекламные материалы в помощь виртуальным дилерам
Для того что Виртуальным дилерам КБ «Нитрон» легче было раскручивать новый сайт и товар, им будут  бесплатно предоставляются следующие товары, дающие возможность быстро раскрутить свой бизнес:
· Рекламные материалы – буклеты, листовки, постеры, каталоги и т.д.;
· Рекламные плакаты;
· DVD-диски с фильмами о товарах КБ «Нитрон»;
· Статьи об автоновинках.
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Также на дисках будет предоставлена полная информация о продуктах КБ «Нитрон», которая позволит Вам быстро освоить все нюансы продукции, и позволит успешно вести прибыльный бизнес!

7. Срок окупаемости виртуального дилерства
	кол-во комплектов, шт.
	6
	8
	11
	14
	17
	19
	22
	23
	25
	28
	31
	33

	товарооборот
	100000
	150000
	200000
	250000
	300000
	350000
	400000
	420000
	450000
	500000
	550000
	600000

	выплата
	7000
	15000
	20000
	25000
	30000
	35000
	40000
	63000
	67500
	75000
	82500
	90000


Таб.1 Срок окупаемости виртуального дилерства.
Таким образом, чтобы окупить  первоначальные необходимые вложения на приобретение виртуального дилерства (30 000руб. - право на дилерство и зеркальный сайт; а остальные 30 000 руб. – в течение года из заработанных Вами средств)  необходимо продать через свой сайт всего лишь 17 инжекторных наборов – а это можно сделать очень быстро, зная продукт и умело его продвигая.  
Продав 23 набора,  Вы полностью окупите свои вложения (60 000руб.). 
Дальше продажа автоновинок через Ваш сайт будет приносить только прибыль, НЕ ЗАКУПАЯ ТОВАР, направляя средства только лишь на продвижение продукта.
За полгода виртуальный дилер должен подтвердить своими продажами хотя бы уровень мастера три месяца подряд, иначе личный зеркальный интернет-магазин будет блокирован  без возврата денег за предоставление виртуального дилерства (60 000 руб.). 

8. План выплат виртуальным дилерам
	№
	Название квалификации
	% выплат с личных продаж
	личный товарооборот
	Продано через сайт наборов, шт.
	Выплата с личных  продаж,
в месяц
	Выплаты с первой линии – БОНУСЫ, в месяц

	1
	Мастер (М)
	7
	до 100 000 руб.
	от 1 до 6
	до 7000 руб.
	-

	2
	Регионал (Р)
	10
	101 000 - 400 000 руб.
	от 7 до 22
	от 10 000 до 40 000руб.
	2% со всей 1-й линии

	3
	СуперМенеджер (СМ)
	15
	401 000 руб. и выше
	23 и выше
	от 60 000руб. И выше
	2% со всей 1-й линии

	4
	Директор
	15
	401 000 руб. и выше
	23 и выше
	от 60 000руб. И выше
	Одна Звезда 
-3% со всей 1-й линии, если у него 5 СМ на 1-й линии; 

	
	
	
	
	
	
	Две звезды
-4% со всей 1-й линии, если у него 10 СМ на 1-й линии;

	
	
	
	
	
	
	Три Звезды 
-5% со всей 1-й линии, если у него 15 СМ


Таб.2. План выплат виртуальным дилерам.
	Кол-во комплектов, шт.
	6
	8
	11
	14
	17
	19
	22
	25
	28
	31
	33

	Товарооборот
	100 000
	150 000
	200 000
	250 000
	300 000
	350 000
	400 000
	450 000
	500 000
	550 000
	600 000

	Выплата
	7 000
	15 000
	20 000
	25 000
	30 000
	35 000
	40 000
	67 500
	75 000
	82 500
	90 000


Таб. 3. Объем выплат виртуальным дилерам.

График выплат виртуальному дилеру -  в зависимости от проданных комплектов через их интернет-магазин



График динамики выплат бонусов с 1-х линий.
	Квалификация Директора
	Количество Супервайзеров на 1-ой линии
	Выплаты бонусов, %
	Выплата бонусов, руб.

	Одна Звезда
	5
	3%
	60 000 и более

	Две звезды
	10
	4%
	80 000 и более

	Три Звезды
	15 и более
	5%
	100 000 и более


Таб.4. Выплата бонусов директору с его 1-х линий.
9. Как  заработать миллион?
Как Вы уже поняли, максимальную прибыль получает Директор.  Его доход стремительно увеличивается в зависимости от  квалификации его первых линий, которые следует развивать. 
Уже Ваши 5 активных человек, которые вышли на товарооборот от 401 тыс. руб. (от 23 комплектов) позволят Вам получать минимально 60 тыс. руб. в месяц; 10 таких человек – 80 тыс. руб., а 15 – 100 тыс. руб.
Если в Вашей рабочей группе (5 – 15 человек) каждый будет поддерживать товарооборот свыше 401 тыс. руб. (от 23 комплектов) в месяц, то уже через 6 месяцев Вы заработаете 1 млн. руб.
	Квалификация
	Процент при квалификации, %
	Кол-во человек, необходимое для квалификации
	Выплата бонусов, тыс. руб.
	Кол-во месяцев в квалификации
	Выплата с личного товарооборота, тыс. руб.
	Общая выплата,
тыс. руб.

	Одна Звезда
	3%
	5
	60
	6
	60*6=360
	=60*6+360=720

	Две звезды
	4%
	10
	80
	6
	60*6=360
	=80*6+360=840

	Три Звезды
	5%
	15
	100
	6
	60*6=360
	=100*6+360=960


Таб.5. Расчет выплаты бонусов
Надо полагать, что у такого Директора не только эта рабочая группа, поэтому сумма выплат в итоге будет свыше миллиона во всех 3-х квалификациях. Более того, расчет был произведен исходя из минимального товарооборота 401 тыс. руб., необходимого для достижения квалификации суперменеджера; в реальности же товарооборот будет Выше!
10. Бонусы для виртуальных дилеров
  Для достижения цели – заработать свой первый миллион и стать директором (1-3 звезды) Вам помогут несколько уровней квалификации и условия выплат бонусов.
При условии, что в течение 6 месяцев Суперменеджер поддерживает квалификацию – 5 СМ на своей 1-й линии, он получает квалификацию «Директор 1 звезда», что дает возможность получать бонус со своей 1-й линии – 3% с товарооборота.
При условии, что в течение 6 месяцев «Директор 1 звезда» поддерживает квалификацию – 10 СМ на своей 1-й линии, он получает квалификацию «Директор 2 звезды», что дает бонус со своей 1-й линии – 4% с товарооборота.
При условии, что в течение 6 месяцев «Директор 2 звезды», поддерживает квалификацию – 15 СМ на своей 1-й линии, он получает квалификацию «Директор 3 звезды», что дает бонус со своей 1-й линии – 5% с товарооборота.
Виртуальным дилерам квалификации Регионал и Суперменеджер будут выплачиваться ежемесячные бонусы в размере 2% от товарооборота со всех 1-х линий.
Для квалификации Директор будут проходить  мероприятия с выездом за границу. По окончании календарного года будут устраиваться корпоративные вечера, на которых будет происходить награждение и вручение годовых бонусов лучшим виртуальным дилерам.


11. Прочие товары КБ «Нитрон»
КБ «Нитрон» много работает   по бестопливной энергетике - разрабатывает устройства, воплощая идеи академика Дудышева.
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1. Новая бестопливная Энергетика.
КБ «Нитрон»  продает эскизные проекты и техническую документацию  для реализации  эффективных устройств бестопливной энергетики для получения дешевого тепла и электроэнергии на основе новых физических принципов, а также для превращения воды в топливный газ. Подробнее  http://shop-dudishev.ru/index.php?option=com_virtuemart&page=shop.browse&category_id=23&Itemid=1&vmcchk=1&Itemid=1
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2. Вихревое устройство очистки водопроводной воды.
[image: ][image: ]
Это изделие необходимо в каждой семье - чистая вода основа жизни!  После приобретения это серийное устройство позволит получать чистую воду от водопроводного крана бесплатно и без сменных фильтров! Подробнее http://new-energy21.ru/ustroystva-ekonomii-benzina/vihrevoy-ochistitel-vodoprovodnoy-vodyi-tornado.html



12. Обращение к дилерам
Несколько простых шагов на пути к нашему общему бизнес-успеху:
· личная покупка и проверка экономайзеров в работе;
· продажа автоновинок друзьям и знакомым;
· нахождение и обучение личного автомастера установке автоновинок; 
· покупка  зеркального сайта Интернет магазина КБ Нитрон;
· поиск партнеров;
· развитие вашего Интернет-бизнеса на этом виртуальном дилерстве. 
    Первое правило любого бизнеса – «проверь сам, действительно ли оно того стоит». Психология довольного покупателя – «это круто, есть способ порадовать ближних». А заодно и сэкономить топливо!
Как не похвастаться модными «наворотами» на своем авто перед тем, кто в этом действительно разбирается и знает твою машину, как доктор любимого пациента? А нельзя ли на этом немного подзаработать, обеспечивая при этом друзей скидкой? А кто мне в этом может помочь? Командой работать порой удобнее и продуктивнее!
А не заняться ли мне этим серьезно и вплотную?
















13. Как стать в реалии виртуальным дилером КБ «Нитрон». Заявление на вступление в ряды виртуальных дилеров.
Академику Дудышеву В. Д.
Руководителю КБ «Нитрон»
e-mail: dudishev1@yandex.ru
Skype: Dud053
Тел. 8-927-726-23-83

заявление
Я,  ____________________________________________, ознакомился со статьей «УНИВЕРСАЛЬНАЯ СИСТЕМА ВИРТУАЛЬНОГО ДИЛЕРСТВА КБ НИТРОН»  и согласен со всеми ее положениями и обязуюсь их выполнять. Прошу рассмотреть мою кандидатуру в качестве   виртуального дилера КБ «Нитрон». Прошу выдать мне личный зеркальный интернет-магазин КБ «Нитрон» и право на осуществление виртуальной дилерской деятельности. 
   Мой электронный адрес ________________________@___________
     Обязуюсь произвести оплату взноса за виртуальное дилерство в размере – 60 000 руб.; из них 30 000 руб. – сразу любым из перечисленных способов, а оставшиеся 30 000руб. – из выплат с прибыли от личного товарооборота через виртуальное дилерство в первые месяцы моей работы, либо всю сумму единовременно.

         "___"_________20___г.            ____________        (____________)                      
14. Заключение
Итак, выше  нами предложен  вариант нашего взаимовыгодного сотрудничества в сфере нового бизнеса – серийных устройств  экономайзеров–оптимизаторов топлива, а именно – нами разработана и предлагается к совместного использованию уникальная система виртуального дилерства для эффективных продаж товаров КБ «Нитрон» в интернете. Это, по существу, разновидность сетевого интернет маркетинга для продвижения и продаж новых товаров широкого спроса. 
КБ «Нитрон» уже разработало все  необходимое для ведения успешного бизнеса – товар, необходимый миллионам автомобилистам и систему виртуального дилерства. Существуют все условия для получения прибыли – товар-бизнес-спрос.
    Вам осталось только принять решение о начале виртуального дилерства КБ «Нитрон» - это интересный, прибыльный и рентабельный бизнес с коротким сроком окупаемости!
  В современном Мире именно Интернет-торговля начинает доминировать над иными видами торговли, так как она позволяет:
·   огромным количеством способов   наиболее полно представлять новые товары на Мировом рынке;
·   быстро и эффективно раскручивать и рекламировать новые товары с минимальными финансовыми издержкам.
Экономайзеры-оптимизаторы работы ДВС от КБ «Нитрон» - это совершенно новое эффективное направление тюнинга любых тепловых моторов, в т.ч. и на автотранспорте для одновременного существенного улучшения:
· топливной экономичности;
· экологичности;
· мощностных характеристик любого теплового мотора - значит это необходимый  товар для многих миллионов автомобилистов.
Нами разработана, создана и уже функционирует комплексная система виртуального дилерства КБ «Нитрон»  для эффективного маркетинга - рекламы и мощного расширения объема продаж наших эффективных экономайзеров.
По-сути  -  это Сетевой Интернет - маркетинг с учетом особенностей продаж данного эксклюзивного товара широкого спроса.
Виртуальное дилерство от КБ «Нитрон» позволит Вам эффективно продавать этот товар практически без вложения собственных денег.
  Вступление новых членов в ряды виртуальных дилеров КБ Нитрон, найденных лично Вами на просторах интернета,  позволит Вам создать растущую и активно работающую ветку в Вашей системе виртуального дилерства и тем самым увеличивать постоянно Вашу прибыль от виртуальных продаж. 
  Наша электронная система виртуального дилерства и виртуальных продаж товара через Ваш зеркальный интернет-магазин КБ «Нитрон» четко отслеживает все продажи Интернет-магазина КБ Нитрон по каждой ветке в этой системе интернет продаж  -  поэтому она объективна и эффективна,  значит, начисление Вашей прибыли не зависит от субъективных факторов.
  Перечисление вашей прибыли – заработанной вами с оборота проданного товара будет происходить по договоренности с вами -  но не реже чем раз в месяц.
 Условия виртуального дилерства предварительно должны согласовываться с нами и предполагают ряд бонусов вам за активную плодотворную работу, включая и повышения процентов с оборота, проданного через ваш Интернет магазин – серий товара КБ Нитрон.
15. Резюме.
 Итак, выше  нами предложен  вариант нашего взаимовыгодного сотрудничества в сфере нового бизнеса – серийных устройств  экономайзеров – оптимизаторов топлива.
КБ «Нитрон» уже разработало все  необходимое для ведения успешного бизнеса – товар, необходимый миллионам автомобилистам и систему виртуального дилерства. Существуют все условия для получения прибыли – товар-бизнес-спрос.
    Вам осталось только принять решение о начале виртуального дилерства КБ «Нитрон» - это интересный, прибыльный и рентабельный бизнес с коротким сроком окупаемости!
Вместе мы сила!
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Приложения
Приложение №1. Расчет срока окупаемости полного набора экономайзеров КБ «Нитрон» для большегрузного дизельного автотранспорта
[image: ]
Большегрузный дизельный автотранспорт – один из основных потребителей топлива.  В последнее время объемы грузоперевозок автомобильным большегрузным автотранспортом только растут. Большая часть расходов грузоперевозчиков (более 70%) приходится на топливо, на техническое обслуживание и ремонт – порядка 16-20 %, а на шины – меньше всего, лишь 6,5%. 
Цены на топливо – один из самых актуальных вопросов в наше время, так как тенденция их роста наблюдается уже много лет подряд. Как следствие, растут и цены на грузо- и пассажироперевозки (а также и сами перевозимые товары).  Поэтому проблема топливосбережения на грузовом автотранспорте особенно, на большегрузном является острой и нерешенной проблемой. 
Применение эффективного полного дизельного комплекта экономайзеров КБ «Нитрон» (универсальный электроактиватор топлива, мощный турбинный озонатор-ионизатор воздуха «Вихрь», мощный накидной магнитный активатор топлива (НМАТ 2)) позволит решить вышеописанные проблемы большегрузного дизельного автотранспорта. 
Расчет экономии для грузового автомобиля с дизельным двигателем
	Исходные данные

	Расчетная экономия,  
	30%

	расход топлива, л/100км
	30

	цена топлива за руб./литр
	26

	стоимость комплекта, руб.
	17 000р.



	Пробег тягача в год, км
	100000
	150000
	200000

	Пробег авто в сутки, КМ 
	303
	455
	606

	Средства на топливо  РУБ.
	2 364р.
	3 545р.
	4 727р.

	Экономия  в сутки РУБ.
	709р.
	1 064р.
	1 418р.

	Окупаемость, ДНЕЙ
	49
	33
	25

	Окупаемость, КМ
	15000

	После окупаемости в году осталось ДНЕЙ (330 дн.)
	281
	297
	305

	Экономия за оставшиеся дни в году, РУБ
	199 000р.
	316 000р.
	433 000р.

	Экономия за след. Год, 330 дн. РУБ.
	234 000р.
	351 000р.
	468 000р.

	Экономия за 2 года с учетом окупаемости, РУБ.
	433 000р.
	667 000р.
	901 000р.


	
На большегрузном автотранспорте комплекс экономайзеров окупится через 15 тыс. км! При среднегодовом пробеге 150 000км – экономия в год с учетом окупаемости составит более 300 тыс. руб.!

[image: ]

Расчет экономии для автобуса с дизельным двигателем
	Исходные данные:

	Расчетная экономия,
	20%

	расход топлива, л/100км
	40

	цена топлива за руб/литр
	27

	стоимость комплекта, руб.
	17 000р.



	Расчеты окупаемости

	Пробег авто в сутки, КМ 
	300
	450
	500
	550
	600
	700

	Средства на топливо  РУБ.
	3 240р.
	4 860р.
	5 400р.
	5 940р.
	6 480р.
	7 560р.

	Экономия  в сутки РУБ.
	648р.
	972р.
	1 080р.
	1 188р.
	1 296р.
	1 512р.

	Окупаемость, ДНЕЙ
	26
	17
	16
	14
	13
	11

	Окупаемость, КМ
	8000

	После окупаемости в году осталось ДНЕЙ (330 дн.)
	304
	313
	314
	316
	317
	319

	Экономия за оставшиеся дни в году, РУБ
	196 840р.
	303 760р.
	339 400р.
	375 040р.
	410 680р.
	481 960р.

	Экономия за след. Год, 330 дн. РУБ.
	213 840р.
	320 760р.
	356 400р.
	392 040р.
	427 680р.
	498 960р.



На городских автобусах с дизельным двигателем комплекс экономайзеров окупится через 8 тыс. км! При среднедневном пробеге 300км – экономия в год с учетом окупаемости составит порядка 200 тыс. руб.!
Выплаты	0	6	8	11	14	17	19	22	25	28	31	33	0	7000	15000	20000	25000	30000	35000	40000	67500	75000	82500	90000	Комплектов, шт

Выплата, руб. 


Выплаты Бонусов Суперменеджеру с его первой линии	5	22	50	100	110	150	200	220	250	300	330	2200	8000	23000	40000	60000	67000	74000	81000	87500	94000	100000	Комплектов, шт
Выплата, руб.  
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